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ERFOLGREICHE KOMMUNIKATION 
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„Weitaus mehr als mit Füßen oder Fortbewegungsmitteln steuern und bewegen Sie sich mit Ihrer 
Kommunikation und Außenwirkung durch Ihren Alltag. Die Art und Weise wie Sie sich mitteilen 
entscheidet über das Ergebnis. Die eigene Kommunikationsfähigkeit ist zugleich die Verbindung 
und der Gestaltungsraum für die Intensität und Qualität Ihrer Beziehungen, Freundschaften, Ihres 
beruflichen Erfolgs und vielen wertvollen und schönen Momenten im Leben.“ 
 
Seminar 1 besteht aus Modul 1 und 2 (2 Tage) 
Innere Haltung und Wirklichkeit (Modul 1)  
"Die innere Haltung bahnt die Wirksamkeit des Menschen." 

 Glaubenssysteme und Wertevorstellungen 
 Persönliche Echtheit, mentale Stärken und Nutzen eigener Fähigkeiten 
 Motivation durch Sinngebung 
 Selbstwahrnehmung und Fremdwahrnehmung 
 Selbstwirksamkeitsüberzeugung, Präsenz und Außenwirkung 
 Systemische Problemlösungskompetenzen 

  
Beziehungsgestaltung und Vertrauensbildung (Modul 2) 
"Vertrauen und Glaubhaftigkeit werden gefühlt und nicht erdacht!" 

 Sich in die Welt des andern einladen lassen 
 Die Sprache des Anderen sprechen 
 Klarheit, Aufrichtigkeit und Wahrhaftigkeit 
 Wertschätzung und Empathie zum Ausdruck bringen 
 Vertrauen bedeutet: gute Gefühle erzeugen 

  
 
Seminar 2 besteht aus Modul 3 und 4 (2 Tage)  
Zielvereinbarung (Modul 3) 
"Der Segler welcher seinen Zielhafen nicht festgelegt hat, für den ist kein Wind der Richtige!" 

 Zielentwicklung, Auftragsklärung, 
 Pacing & Yes-Set aufbauen / Seeding / Priming / Leading 
 Vermeidungsziele vs. Annäherungsziele 
 Erfolgsgeheimnis Körpersprache 
 Indirekte Kommunikation, Einstreutechniken 
 Emotionalisieren - gefühlsbetonte Wirkungen verursachen  

  
Abschlussvereinbarung und emotionale Wirksamkeit entfalten (Modul 4) 
"Gute Gefühle sind der Schlüssel zu gemeinsamen Willenserklärungen!" 

 Transparenz, Teilhabe und zieldienliche Mitgestaltung 
 Würdigung beteiligter Personen und Anerkennung aller Beiträge 
 Glaubwürdigkeit und Überzeugungsfähigkeit  
 Ein verlässlicher Partner sein 
 Das Wohlergehen aller im Blick haben 
 Synergien und Allianzen schaffen 
 Konzentration auf das Wesentliche 
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Seminarveranstaltung an 2 Wochenenden (insgesamt 4 Tage mit ca. 22 Seminarstunden). 
Jeweils samstags von 9 Uhr bis ca. 17 Uhr (mit 1 h Mittagspause) 
Jeweils sonntags von 9 Uhr bis ca. 14:30 Uhr (mit 1 h Pause) 
  
Veranstaltungsort: 
Tagungshäuser, Hotel, Gästehäuser in Bad Krozingen/Schwarzwald und Umgebung. Inhouse 
Veranstaltungen in Ihrem Unternehmen oder geeigneten Tagungshäusern in Ihrer Nähe nach 
vorheriger Absprache und Honorarvereinbarung.   
  
Preise:  
2x 295,-€/Person = 590,-€/Person reine Seminargebühr zuzüglich 2x 240,-€ = 480,-€ je nach 
Unterkunft und Verpflegung. Reisekosten sind nicht enthalten.  
  
Termine entnehmen Sie bitte im nachfolgenden Seminarkalender. 
Anmeldung bitte per E-Mail mit Angabe der Seminartermine an: kontakt@wirksamemenschen.de  
 
Die Seminare haben inhaltlich immer eine Ausrichtung und Schwerpunkt auf die jeweiligen Anliegen 
der Teilnehmenden und daher sind alle Angaben freibleibend. 
 


